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di Franco Vergnano
€ una correlazione in-
versa tra fatturato e

C,
puntualitd nei paga-

menti. Pilile imprese sono pic-
cole e prima saldanoiloro for-
nitori. Ibiginvece, spesso, ten-
dono a procrastinare i saldi
delle fatture. Un luogo comu-
ncounaleggendametropolita-
pa del business? In cffctti &
una situazione che Il Sole 24
Ore, sollecitato dalle Pmi, ha
piti volte raccontato. E adesso
un rapporto fotografala situa-
zione mettendo nero su bian-
co i numeri di questi ritardi ¢
laloro scgmentazione alivello
settoriale. Il tema & stato di-
scusso ieri mattina nella Sala
Collina del quotidiano, in via
Monte Rosa, a Milano.
Vediamo i dati, elaborati da
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| Fonte: Cribis, D&B

Cribis D&b (gruppo Crif) che
hapassato airaggi X icompor-
tamenti delle aziende e le pro-
cedure di' cash management
del sistema Italia mettendo in
evidenza un peggioramento
su questo versante, in seguito
alla crisi. In particolare, dal
2007 ad oggi la percentuale
dei «buoni pagatori», cioé del-
le societa puntuali nel pagare i
fornitori, & scesa di circa il 10
per cento. «Un dato che con-
ferma ~ spiegano i ricercatori
-ledifficolta che da mesi stan-
no vivendo le aziende, schiac-
ciate dalla crisi». \
Infatti, mentre ncl 2007 il
s0,1%delleimprese saldavaipro-
pridebitientroitermini stabiliti,
nel2008la percentuale éscesaal
48,55% per poiletteralmente pre-
cipitare nei primi nove mesi di

quest’anno fino a raggiungere il
41,87 per cento. Ma non basta.
Ben il 54,20% delle aziende ha
peggiorato la propria perfor-
mance rispetto al 2007. A fronte
di un 32,06% che ha mantenuto
invariatele proprie abitudini, so-
lo il 13,74% le ha migliorate
nell'ultimo biennio.

Edeccolaclassificapercom-
parti. Rispetto al 2007, i settori
in cui si registra il numero pil
alto di «buoni pagatori» sono i
trasporti, I'edilizia, 'industria
estrattiva ¢ quella del mobile:
la percentuale di imprese che
pagano con grave ritardo (cioé
oltre i 120 giorni) non supera
mail'otto per cento. Al contra-
rio, le societ pil lente nel sal-
dare appartengono alla grande
distribuzione e al commercio
al dettaglio, oltre che alla Pub-
blica amministrazione.

Una conferma del combina-
to disposto virtuale Pmi-legno
viene daunimprenditore del ca-
libro di Rosario Messina, presi-
dente di FederlegnoArredo:
«Circail 40% deinostrifornito-
risono pmi. E su questo versan-
te dobbiamo necessariamente
essere puntualis. In un certo
senso, quasi "obbligati". Conti-
nua Messina: «Sc stessimo due
mesi senza pagare un operato-
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re che si colloca a monte delle
nostre lavorazioni, rischicrem-
mo di non trovarlo piit perché¢
chiude o fallisce. Diverso ¢ il
rapporto con le societa di mag-
gioridimensionidovesipudne-
goziare maggiormente».
Racconta invece Stefano
Portolano, amministratore de-
legato di Celgene: «Nella Pub-
blica amministrazione, la situa-

zione deiritardinei pagamenti
& in contrasto con le scelte di
politicae programmazione sa-
nitaria. Infatti, mentre la volon-
ta politica & quella di adottare
strumenti di incentivo all'inno-
vazione e provvedimenti che
migliorino la competitiviti del
nostro Paese nel settore farma-
ceutico, sul fronte gestionale
la tagliola dei ritardi nei paga-
mentidaparte dellasanita col-
pisce tuttiindiscriminatamen-
te». E anche Celgene non ha
un’esperienza diversadaquel-
la delle altre societa: «Subia-
mo dalle Aziende sanitarie ¢
ospedaliere tempi di pagamen-

“to medi pari a 249 giorni, in li-

nca con il benchmark di 292
(dati Assobiomedicaaggiorna-
ti a giugno)». La situazione &
perd diversificata: «Le regioni
- conclude il giovane manager
napoletano-che mostranoiri-
tardi piti contenuti sono Lom-
bardia, Toscana, Trentino e
Friuli, mentre all’estremo op-
posto Lazio e Campania supe-
rano i 400 giorni, seguiti a ruo-
ta da Puglia e Calabria. Nono-
stante tutto abbiamo deciso di
continuare a investire nella ri-
cerca clinica con una spesa di
circazo milioni di euro».

# RIPROOUZIONL RISCRVATA
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CONGIUNTURA. Al Metadistretto la ricerca di Fondazione Nord Est e le indicazioni per il futuro

Settore legno, AtelierItaliano
fa scuola di aggregazione

Lesperienza delle otto aziende
veronesi riunite in laboratorio
Albertini: «Ela formula giusta
per internazionalizzare le pmi»

GiovanniD’Alessio

La crisi si puo affrontare con
le aggregazioni e Verona fa
scuolaal Metadistretto veneto
del legno-arredo che raggrup-
pa 300 aziende industriali,
che operano in tutti i compar-
tidella filiera.

In Venetoil sistemalegno-ar-
redo comprende circa 23mila
aziende che danno lavoro a
120mila persone e produce ed
esportail 50% del totale nazio-
nale. In Italia le imprese sono
77mila con 400mila addetti.

E che il momento sia difficile
loha confermato anchela pre-
sentazione ieri a Treviso della
piattaforma del sindacato di
categoria della Cgil per il rin-
novo del contratto collettivo
nazionale del settore. Il docu-
mento € stato approvato dai
circa 300 delegati, ma rimane
la frattura tra Fillea Cgil da un
lato e Filca Cisl e Feneal Uil
dall’altra.

Tornando al Metadistretto,
la crisi del settore € stata ana-
lizzata dalla Fondazione Nord
Est in una ricerca presentata
lunedi a Mogliano Veneto in
un incontro del Metadistret-
to, che ’aveva commissionata.
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Tra le indicazioni emerse dal-
la ricerca, anche quella delle
aggregazioni tra imprese che
a Verona hanno un esempio
in AtelierItaliano, www.atelie-
ritaliano.org, «club di impre-
se» veronesi che ha una sede
in via dei Mutilati in centro al-
la citta fondato dalle aziende
Albertini serramenti, BS Quar-
rysar, Menotti Specchia, MK
Cucine, Performance in Li-
ghting, Stone Italiana e Zanini
Porte.

Secondolaricerca,1’80% del-
leimprese del settorelegno-ar-
redo del Metadistretto hanno
accusato, fra gennaio e luglio,
una flessione della produzio-
ne. Le realtd che hanno regi-
strato un calo del fatturato
hanno toccato I'89%, mentre
I’861amenta un calo degli ordi-
ni. Lameta delleimprese inter-
pellate, nonostante i dati nega-
tivi, sostiene di aver mantenu-
to il livello occupazionale. Per
quanto riguarda le prospetti-
vediripresa, il 57,6% dei titola-
ridelle imprese del legno-arre-
do attende un'’inversione del-
la tendenza attuale a partire
dal secondo semestre del pros-
simo anno.

Per reagire alle difficolta del

momento, quasi 9 aziende su
10, secondo la ricerea, ritengo-
no centrale la contrazione dei
costi e otto pensano si debba-
no cercare nuovi mercati. La
crisi, pensa ancorail 78,4% del-
le imprese trivenete del legno,
lascera sul mercato soltanto
quelle piti competitive e le co-
stringera a riorganizzarsi e a
scegliere «opportune forme
diaggregazione». Inrelazione
alla clientela, '81,2% degli im-
prenditori € convinto che sa-
ranno sempre pilu importanti
con i consumatori aspetti co-
medesign, risparmio energeti-
co e biocompatibilita.
Perquantoriguardale aggre-
gazioni, Carlo Albertini, presi-
dente di Albertini serramenti
e del gruppo legno-arreda-
mento di Confindustria Vero-
na ha illustrato AtelierItalia-
no. «Siamo al primo anno di
esperienza», dichiara Alberti-
ni, «’abbiamo raccontata al-
Tincontro del Metadistretto
per spiegare difficolta e pro-
spettive di un’operazione del
genere che siamo pronti e di-
sposti ad allargare oltre gli ot-
to socifondatori. In questo an-
no abbiamo seminato bene»,
sottolinea Albertini. «Abbia-

M

Carlo Albertini, presidente del gruppo legno di Confindustria Verona

mo iniziato nel periodo peg-
giore, ma non ci siamo messi
assieme perché c’era la crisi.
Ogni azienda ha un suo merca-
to e prodotti di altissima quali-
ta. Certo il momento non €
buono e non lo € per nessuna
azienda, ma abbiamo iniziato
perché siamo convinti che que-
stasialaformula giusta per af-
frontare linternazionalizza-
zione, per essere presenti in
nuovi mercati e per soddisfare
la clientela piti esigente. Atelie-
rltaliano con le sue aziende of-
fre anche progettazione perin-
terni ed esterni. Un pacchetto
completo, che va al di 1a dei
prodottidelle otto aziende che
lo hanno fondato». ¢
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