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Legno-arredo. Contatti positivi avviati al Salone di Mosca

Il mobile sulla strada russa

UDINE
- Mariateresa Bazzaio

wa# Avvicinarsi ai mercati
esteri in modo aggregato: ¢ la
formulasceltadagliimprendi-
tori frivlani del legno arredo,
appenariéntrati dal Quinto Sa-
lone  Worldwide-Crocus
Expo di Mosca, vetrina d'ec-
cellenza del made in Italy. Al-
la collettiva gestita dall'LTer
(azienda speciale della Came-
ra di commercio di Udine)
con la collaborazione della
Confartigianato provinciale,
hanno partecipato 6 aziende,
alcune delle quali alla prima
esperienzainRussia.

Bilanicio pilr che positivo
per la missione, che - come ri-
ferisce perlaCcia, Franco But-
tazzoni- haraccolto «aumero-
sl contatti e manifestazioni
d’interessex, segno dell'appe-
al dei prodotti friulani oltre
confine. «Si tratta di iniziative
- spiega il capodelegazione -
attraverso le qualil'ente inten-
de sostenere al massimo gliim-
prenditori che vogliono inter-
nazionalizzare la loro attivi-
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tan. In questo contesto il mer-
catorusso, pur sein fase dicon-
trazione, rimane un'ottimaop-
portunita perle aziende delset-
tore, tenuto conto che, al netto
della crisi, rappresenta uno

- deipuntidiriferimento privile-

glati per 'export friulano.

In regione le esportazioni
del mobile-arredo nel 2008
hanno pesato per il 28,49 sul
totale delle vendite fuori dai
confini nazionali, con ricavi
per oltre 580 milioni. Dati che
fanno del comparto il secondo
esportatore del Friuli-Venezia
Giulia verso la Federazione
Russa, malgrado nei primi 6
mesidell’anno si sia registrato
un calo del 30 per cento.

La visibilitd ed i mercati
esteri rimangono, dunque, la

_ chiavedivoltaanche per supe-

rare la congiuntura economi-
ca difficile e trovare nuovi
sbocchi. Un'opportunita di
sviluppo confermata dalle
stesseaziende. «Noiad esem-
pio-spiega Nadia Visentin, ti-
tolare dellaMobideadiFonta-
nafredda, e solo da pochi mesi
affacciata sul mercato estero
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- presentandoilnostro patent
pending relativo ai prodotti
di arredamento "concentra-
to" del settore notte, abbiamo
avuto ottimi contatti sia con
architetti e designers, sia con
glialberghi».

«Lacrisi-aggiunge Massi-
mo Ursella della Ursella Sa-
lotti di Buja, realta radicata
negli Usa, Gran Bretagna ed
Est Europa-rappresental’oc-
casione per fare il saltoe con-
solidarsi anche fuori. In Rus-
sia, in particolare, si sente
una forte intraprendenza ri-
spetto ad altri mercati: noi la-
voravamo gia la sunostro pro-
dotto con un terzo come
esportatore.Conil Crocusab-
biamo acquistato il contattat-
to diretto, che ci mancava».

L’attivita della Ccianonsie
esauritaconlo stand fieristico,
maéproseguitaconl'adesione
(assieme alle Camere di Mon-
za-Briaza e di Pesaro, al Cen-
troEstero VenetoeaUnionca-
mere) al programma diiniziati-
vecollaterali "fuorisalone”, co-
ordinato da Promos Milano,
tra cui la videoinstallazione
sulle "Eccellenze territoriali
delsettore mobile earredoita-
liano”, che ha visto anche la
presentazione e promozione
del Distretto della sedia.






