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«Il bonus ideale?
Veloce e semplice»

Febal: siamo fermi, il governo decida

business delle cucine componi-
bili, coinvolte nel provvedimen-
to salva elettrodomestici (a incasso).
La conseguenza dello standby: una
frenata del giro di affari, calcolabile
intorno a un -20%, secondo stime
pessimiste. «I consumatori sanno del
programma di agevolazioni — spiega
Stefano Del Fabbro, direttore com-
merciale di Febal, azienda di cucine
acquisita dal gruppo Colombini — e
aspettano che il
provvedimento
diventi operati-
Vo, per cui al mo-
mento c'¢ un ral-
lentamento delle
vendite», *
Insomma, la
mancanza diuna  ‘ggy
decisione rapida ., (PU)
sugli aiuti (se con- ¢
cederli o meno) &
uno sgambetto al

L)‘ attesa degli incentivi fa male al

\‘ Dipendenti: 165

settore in leggera
ripresa per que-
stioni fisiologi-
che, dopo le diffi-
coltd degli ultimi
due anni.

Uno sgambet-
10 con effetto domino sull’economia
del Paese. Si, perché le industrie di
elettrodomestici e di mobili rappre-
sentano due motori importanti del
nostro Pil, alle spalle del settore auto.
«Uno stimolo del genere significa tan-
te cose: recuperare lavoratori dalla
cassa integrazione, creare nuova oc-
cupazione, trovare le risorse per inve-
stire e dare una mano allo Stato con
il versamento dell'lva. Certo, capire i
tempi del provvedimento & fonda-
mentale. Federmobili si sta muoven-
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do per accelerare le decisioni. Ci so-
no vantaggi per tutti, senza i pericoli
di una spirale d'inflazione».

Secondo il manager il successo
dell'operazione salva-produzione di-
pende pure dalla regolamentazione
del provvedimento. «Una procedura
poco snella rischia di penalizzare le
vendite, come & accaduto quando
era in atto il piano di stimolo collega-
to alla ristrutturazione edilizia, quel-
la della detrazione del 36%: alla fine
poche persone
ne hanno usufrui-
to perché l'iter
era complesso».
Come risolvere il
problema? «Usan-
do Internet per le
richieste di docu-
menti e le regi-
strazioni d'acqui-
stow,

Ma quale po-
trebbe essere lo
scenario 2010
dell'azienda, con
e senza i finanzia-
menti alla rotta-
mazione. «Senza
gli incentivi ci
aspettiamo co-

| munque un recupero rispetto all'an-

no precedente, pensiamo di circa 5
punti percentuali. Con gli incentivi
invece possiamo di fatturare anche
un +20%. Tutto dipende dai contenu-
ti del provvedimento, per esempio se
ci sono agevolazioni sulla vendita sec-
ca, sull'lva, o detrazioni nella dichia-
razione dei redditi», Un 15% in pil1 in
bilancio ¢ una differenza niente ma-
le.
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